DA BEN VIRKSOMHED

VEJLEDNING TIL BUTIKKEN

TAL | BUTIKKEN

En lerer kontakter dig
Se side 4

Forbered oplaeg og rundvisning

Besgg af klasse*
Se side 2

Svar pa afslutningsmail

*Eleverne er deekket af statens erstatningsordning, nar de opholder sig i bu-
tikken. Les evt. mere pa side 5.

Materialet er udviklet af

DA Aben Virksomhed, Torben Blankholm, matematiklerer og selvsteendig konsulent og Tho-
mas Maalgv, matematikleerer og matematikvejleder.



DA BEN VIRKSOMHED

Hvorfor Aben Virksomhed?

Aben Virksomhed arbejder pé at gge bgrn og unges interesse for matematik ved at vise dem,
hvordan det de leerer i skolen, hver dag bruges i verden omkring dem. Det er netop det, I bidrager
til, nar I har sagt ja til, at vise jeres virksomhed frem. At skabe interesse for kgbmandskab og
gore det meningsfuldt for eleverne er en forudseetning for, at fa flere barn og unge til at overveje
at tage en uddannelse inden for detailbranchen. Og hvem ved — maske er nogle af de elever I far

pa besgg fremtidige medarbejdere hos jer?

DA Aben Virksomhed har udviklet undervisningsforlgbet »Tal i butikken” i samarbejde med
detailbranchen og en faglerer til faget matematik til 2. og 4. - 6. klasse, som virksomhedsbesgget
er en del af. Klassen har undervisning om bl.a. priser, tilbud og fortjeneste fgr og efter de kom-

mer pa besgg.

Ved besgget er eleverne deekket af hhv. undervisningsmiljgloven og arbejdsmiljgloven (uddybet

pas. 5).

Hvad er mit samlede ressourceforbrug?

I kommer til at bruge ca. 3 timer pa at deltage inkl. forberedelse og feedback.

Ressourceforbruget er udspecificeret pa forsidefiguren.

TAK, FORDI | VIL VARE MED. VELKOMMEN!
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Besgg af skolen
Samlet 1 time og 45 minutter.
Aktivitet Indhold Tidsforbrug
Ankomst Modtagelse som aftalt. 15
minutter
Intro Du forteeller om: 10
. Butikken minutter
« Dig selv, og hvad du laver i butikken, samt hvad du godt
kan lide ved dit arbejde
« Hyvilke typer medarbejdere I har med hvilke typer af ud-
dannelser.
Rundyvis- Du viser eleverne rundt. Vis kun de dele af butikken, som er 25
ning relevant for at vise eksempler pa noget af understaende: minutter

e Huvad er forskellen pa salgsprisen og fortjenesten?
(Nogle bgrn har en oplevelse af, at butikker tjener alle
de penge, de far for en vare og glemmer, at der ogsa er
en kgbspris for butikken).

e Hvorfor har I tilbud pa nogle af jeres varer? Hvorfor er
det ikke smartere at selge dem dyrere og tjene mere?
Hvordan har I udvalgt, hvilke varer der er pa tilbud?

e Hyvis I arbejder med kampagnevarer/salgsvarer, hvor
nogle varer sa@lges billigt, for dem kommer folk helt sik-
kert efter, og sa kegber de ogsa noget andet, som opvejer
den lavere fortjeneste, sa forklar det.

e Hyvilken effekt har det at lave en kampagne eller en

konkurrence?

e Hvorfor placerer I bestemte varer bestemte steder I
butikken?

e Hvorfor placerer I bestemte varer ved siden af
hinanden?

e Erder nogle gode salgstricks, du kan fortelle eleverne
om?

e Hvad betyder det for din fortjeneste, hvis der er nogle,
der stjeler? Hvor mange varer skal man selge for at op-
veje et tyveri?

e Forteel gerne tips og gode historier. Du kan fremhaeve
hvis I har indsatser om f.eks. madspild eller andre beere-
dygtighedsinitiativer.
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Eleverne i 2. klasse skal hjem og lave deres egen butik. Giv
gerne gode rad hertil.

Eleverne i 4., 5. og 6. klasse skal hjem og lave en rapport
med regnehistorier der handler om det de ser i butikken. Giv
gerne gode rad hertil.

Giv eleverne mulighed for at stille spgrgsmal undervejs. Ele-
verne er inddelt i grupper hjemmefra og har forberedt nogle
spergsmal. Giv grupperne mulighed for at stille deres spgrgs-
mal. Bed evt. leereren om hjelp til at styre spgrgerunden.

VIGTIGT: Eleverne vil af lcereren blive bedt om at tage bil-
leder, sa de kan huske, hvad de har set og til at lave deres
egen butik og kampagne hjemme i klassen. Veer tydelig om-
kring, hvad de ma tage billeder af, og hvad de IKKE ma
tage billeder af.

Giv eleverne mulighed for at stille spgrgsmal undervejs.
Klassen kan ogsa have nogle spgrgsmal med, som de har for-
beredt i feellesskab.

Aktivitet Eleverne skal nu ud at undersgge, hvordan de begreber, som 25
de har arbejdet med, bruges i jeres butik. minutter
Tal med leereren, om I skal ga rundt sammen eller i grupper.
De skal tage billeder af f.eks. salgspriser, svind, tilbud, kam-
pagner, konkurrencer eller andet, I har talt om. Giv gerne
nogle ledetrade eller hjelp pa anden made.
Aftal, hvor I mgdes igen efter de 20 min.
Afrunding « Du sperger om eleverne har spgrgsmal og besvare disse 15
og afgang « Du siger tak for besgget og sender dem afsted. minutter
Buffer Der er indsat en 15 min. buffer 15
minutter
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Gode rad til det gode besgg

Forventningsafstem med lereren inden besgget

Aftal de praktiske ting med leereren forst: dato, antal elever, hvor I skal mades osv.

Tal med lereren om, hvad du vil vise klassen og bekraft programmet, som beskrevet pa
forrige side.

Forteel evt. om regler i butikken.

Opleg om dig selv og virksomheden

Nar du forteeller om dig selv og din uddannelsesvej, er det spendende for eleverne at hgre
om, hvilke overvejelser og udfordringer du har mgdt pa din vej hertil.

Hvis du har en elev i butikken, kan du overveje om eleven kan deltage, sa skoleklassen kan
mgde en ung medarbejder som de kan spejle sig i og som kan inspirere dem ift. uddannelse.

Det er ikke sikkert, at eleverne kender en med dit job. Sa forklar om din rolle i butikken,
hvordan en “normal arbejdsdag” ser ud, og hvilken uddannelsesvej du har taget for at be-
stride dit job.

Hold oplaegget i et hverdagssprog, sa eleverne kan forstd det. Du kan evt. tale med leereren
om niveauet og aftale, at leereren hjelper med at ”oversette”, hvis noget er for sveert.

Giv klar besked, nér der er regler ift. sikkerhed, fotografering m.v. som de skal overholde
under besgget.

Eleverne har gledet sig til besgget og er nysgerrige. Gar det klart, hvordan du gerne vil
have, at de skal bidrage undervejs, og ros dem, nar de deltager. Nogle elever er ikke op-
marksomme pa uskrevne regler, sa fortel gerne, at “man ikke lgber eller skubber i butik-

» »

ken”, “man er gar roligt rundt, sd kunderne kan shoppe i fred”, ”man raber ikke” osv.

Her kan du se videoer om Aben Virksomhed
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https://www.youtube.com/playlist?list=PLK-5ypJuzc42K8lablraMF3BQJpS_aWVo
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Arbejdsmiljg, overenskomster, forsikringer og lignende

Forlgbet er fagligt tilpasset til elever og kan derfor gennemferes uden at veere i strid med de

regler, der regulerer bgrns ophold pa virksomheder og deltagelse i undervisning.

Det er lereren, der har ansvaret for bgrnene, men du skal hjelpe lereren med dette ved, at I

sammen sikrer, at rundturen foregar pa en sikker made.

Pa besgget geelder fglgende:

Der skal ikke indhentes en bgrneattest pa de medarbejdere, der deltager i besgget

e Ved besgget er eleverne dekket af hhv. undervisningsmiljgloven og arbejdsmiljglovens
udvidede omrade.

e Jeres medarbejdere er dekket af de seedvanlige regler og forsikringer, der geelder pa ar-
bejdspladsen.

e Alle eleverne er forsikret af Undervisningsministeriet under statens erstatningsordning.

Lees evt. mere i vejledningen fra Bgrne- og Undervisningsministeriet, Beskeftigelsesministe-
riet, Arbejdstilsynet og Dansk Center for undervisningsmiljg her: Aben Skole - Virksomheds-

besgget.

Hvis du har spgrgsmal eller feedback er du altid velkommen til at kontakte DA Aben Virksom-
hed .

WWW.AABENVIRKSOMHED.DK
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https://emu.dk/sites/default/files/2020-01/Vejledning%20om%20%C3%A5ben%20skole%20-%20virksomhedsbes%C3%B8g.pdf
https://emu.dk/sites/default/files/2020-01/Vejledning%20om%20%C3%A5ben%20skole%20-%20virksomhedsbes%C3%B8g.pdf
https://www.da.dk/aabenvirksomhed/kontakt-os/
https://www.da.dk/aabenvirksomhed/kontakt-os/

